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AYUDA MEMORIA
CURSO VIRTUAL AULA EXPORTADORA

PROMUEVE BOLIVIA en cumplimiento al POA 2017, Actividad 3.2.4.2, Organizacién de cursos de
capacitacion virtual (Aula Exportadora) en temas de comercio internacional en sus dos niveles:
inicial y avanzado, difundidos en distintos departamentos, llevara a cabo el CURSO VIRTUAL
AULA EXPORTADORA, ciclo de capacitaciones que nuestra entidad realiza de manera virtual para
facilitar el acceso de Unidades Productivas a la formacién en temas de exportaciones.

NIVEL INICIAL:

e Tema 1. ;Que es exportar?

o Tema 2. La decision de exportar.

e Tema 3. Aprender a recorrer el camino de la exportacion.

e Jema 4. Mercados o clientes.

e Tema 5. La informacion de mercados.

¢ Tema 6. La disponibilidad del producto.

e Tema 7. La seleccion de los mercados objefivo.

e Tema 8. Célculo del precio de exportacion.

o Tema 9 Como tratar las peticiones de oferta (no solicitadas).

e Tema 10 ;Puede financiarse la operacion de exportacion?

e Tema 11. La preparacion del producto y de la operacion.

e Tema 12. Transporte y logistica.

* Tema 13. Promocion internacional.

s Tema 14. ;Necesito tener un departamento de exportacion propio?
e Tema 15. ;Como puedo utilizar internet en el proceso de exportacion?

NIVEL AVANZADO:

+  Tema 1 - El tramite de exportacion en Bolivia

«  Tema 2 - Marketing de exportacion

+ Tema 3 - Participacion exitosa en ferias internacionales

+  Tema 4 - Participacion exitosa en misiones internacionales

+ Tema 5 - Negociacion Internacional e Interculturalidad

«  Tema 6 - Marketing electronico internacional

«  Tema 7 - Medios internacionales de pago e INCOTERMS 2010
»  Tema 8 - Seguro de transporte en las exportaciones

« Tema 9 - Contratos internacionales

«  Tema 10 - ;Como exportar a la Union Europea?

DIRIGIDO A: Unidades Productivas, Micro y Pequefios empresarios, emprendedores, estudiantes y
publico en general.

INVERSION: Todo el curso es de caracter gratuito.

INSCRIPCIONES: Las inscripciones se realizan a traves del correo  electronico:
promueve.aulaexportadora@gmail.com, hasta el viernes 17 de febrero de la presente gestion.

Av. Camacho N2 1488, Edificio Viceministerio de Comercio Interno y Exportaciones, Piso 2 Tel. (591-2) 2336886 — 2338084 ~ 2337179 Fax: (591-2)
2336996
La Paz - Bolivia



Capacitacion en Comercio exterior (on-line) CICLO INICIAL. 2017

MODULOS Y CONTENIDOS

Duracién (horas)

Fechas

Area 12 Los Primeros Pasos

Tema 1: {Qué es exportar? 3 20-22 de febrero
Tema 2: La decision de exportar 3 23-25 de marzo
Tema 3: Aprender a recorrer el camino
P ., 3 01-03 de marzo
de la exportacion
Area 22 {Qué necesitamos conocer?
Tema 4: ¢ Mercados o clientes? 3 04-07 de marzo
Tema 5: La Informacion de mercados
. 3 08-10 de marzo
Objetivo
Semana de recuperacion 15 11-14 de marzo
Tema 6: La Disponibilidad de producto 3 15-17 de marzo
Tema 7 La Eleccién de mercados
. 3 18-21 de marzo
objetivo
Area 32 Primeras Operaciones en el
Exterior
Tema 8: Calculo de precio de
., 3 22-24 de marzo
exportacion
Tema 9: ¢Cémo tratar las peticiones de
< petic 3 25-28 de marzo
ofertas?
T 10: Puede fi i |
ema .u’e e |nanC|ars<?’ a 3 29-31 de marzo
operacién de exportacién
Semana de recuperacion 15 01-04 de abril
T 11:L ion del duct
ema a preparacién del produc 'o’y 3 05-07 de abril
de la operacion
Tema 12: Transporte y Logistica 3 08-11 de abril
Area 42 Consolidando nuestro
Mercado
Tema 13: Promocion Internacional 3 12-15 de abril
T 14:¢éN itot
ema é ece5|. ,o ener.un 3 17-19de abril
departamento de exportacidn propio?
Tema 15: ¢Como puedo utilizar internet
¢ P 3 20-22 de abril
en el proceso?
Semana final de recuperacion 15 24-26 de abril
Duracidn semanas lectivas 13
Duracion lectiva del curso 90 horas




Capacitacion en Comercio exterior (on-line) - CICLO AVANZADO 2017

MODULOS Y CONTENIDOS Duracién (horas) Fechas
Tema 1: Tramite de exportacion en
P o 4 20-23 de febrero
Bolivia
Tema 2: Marketing de exportacion 4 24-02 de marzo
Tema 3: Participacion exitosa en ferias
P . . 4 03-07 de marzo
internacionales
Tema 4: Participacion exitosa en
. .p . 4 08-11 de marzo
misiones comerciales
Tema 5: Negociacién internacional e
& . 4 13-16 de marzo
intercultural
Semana de recuperacion 20 17-21 de marzo
Tema 6: Marketing electrdnica
.g . 4 22-25 de marzo
internacional
Tema 7: Medios internacionales de
4 27-30 de marzo
pago INCOTERMS 2010
Tema 8:Seguro de transporte en las
& P . 4 31-04 de abril
exportaciones
Tema 9: Contratos internacionales 4 05-08 de abril
Tema 10:Cémo exportar a la Unidn
P 4 10-13 de abril
Europea
Semana final de recuperacion 20 15-19 de abril
Duracidon semanas lectivas 10
Duraciodn lectiva del curso 80 horas




